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Liderar a gestao da mudanca
e adaptar a identidade dos
seus vinhos as exigéncias
dos consumidores

Beneficios

Adquirir conhecimentos sobre a cadeia de valor do vinho / Identificar
as questdes de gestdo dos negécios associados a viticultura

e a produgdo, distribuicdo e comércio de vinhos / Perceber as
tendéncias de evolugdo do comércio internacional de vinho,

a especificidade dos mercados e a diversidade dos circuitos de
distribuicéio e de promogdo / Interligar a tipologia dos vinhos com

as caracteristicas de mercados e consumidores / Saber implementar
um sistema de custeio e calcular o custo de producéio, inerente as
diferentes fases da supply chain, desde as uvas ao vinho colocado

no mercado final / Saber implementar e interpretar um sistema

de controlo de gestdo / Saber ler e interpretar a informagdo
proporcionada pelos documentos contabilistico-financeiros.

Porqué este programa?

/ O novo cendrio do mercado do vinho implica ser recetivo a
mudanga, trabalhar credibilidade e reputagdo, procurar “novos”
destinos e consumidores, adaptar a oferta a novos modelos de
consumo, novos estilos de vida e as exigéncias de sustentabilidade
e novos canais de distribui¢o e venda / A parceria entre a Porto
Business School e a Universidade de Trds os Montes e Alto

Douro possibilita a apresentagdo de um programa apoiado no
conhecimento o mais integrado possivel da cadeia de valor

do vinho, combinando aulas em ambiente de gestéo e em
ambiente real [adega] / A possibilidade de frequentar um médulo
internacional, opcional [desenvolvido em parceria com o ISVV —
Institut des Sciences de la Vigne et du Vin, Université de Bordeaux]
que inclui visitas a um chdteau, a um vigneron, um négoce e a cité
du vin.

Para quem?

Executivos e responsdveis empresariais com intervengéo na “cadeia
de valor do vinho', nos seus mdiltiplos negdcios, de viticologos e
viticultores, e endlogos, a intervenientes nas fases mais avangadas
da cadeia de valor como a distribuigdo ou 0 comércio de retalho.

33.°

Financial Times
European Business
Schools Ranking
(Executive Education)

Embarque nesta viagem

Local
Porto Business School, Matosinhos
UTAD, Vila Real

Préxima edigdo inicia
14 de janeiro, 2019

Duracdo e Hordrio
8 dias, um dia por semana, durante 8 semanas, 64 horas
Maodulo internacional (opcional): 2,5 dias

Calenddrio
14, 21 e 28 Jan 4, 11,18, 25 Fev 11 Mar
Maodulo internacional: 2, 3 e 4 Abr

Idioma
Portugués e Francés (no mdédulo opcional)

Investimento

2.900€

(inclui material de apoio as aulas, coffee breaks e almogos nos dias completos de formagdo)
Mddulo internacional: 1.500€

Inclui aulas, visitas e deslocagdes no dmbito da realizagdo do programa.

Deslocagdo, alimentago e estadia ndo incluidas.



Estrutura curricular

Produgdo de Uvas / 8h
Antoénio José Magalhdes / Carlos Peixoto / Jodo Santos / Nuno Magalhdes

Producdo de Vinho (Vinificagédo) / 4h
Jodo Pissarra / Teresa Ameztoy

Inovacdo: Novos Tipos de Vinho e Novas Formas de Consumo de Vinhg,,/""iﬁ
Mateus Nicolau de Almeida / Paulo Costa

Comercializac¢&o e Marketing de Vinhos / 8h
Ana Rato / John Leitéo / José Teles

Inovagdo: Novas Formas de Comercializagdo g,M&}keting de Vinhos / 4h
Pedro Barbosa

Distribuigdo e Distribuidores de V|nho Canais de Distribuicéo / 4h
Anténio José de Oliveira Bessa {,A’hténio Saraiva

Consumidores de Vinho"’é’/Mercados do Vinho / 8h
Adrian Bridge / Beatriz Machado

Gestdo dg,oﬁéragées, da Teoria a Prdtica (casos Sogrape e Symington) / 4h
Anto’niyo”r:’ilipe / Bernardo Almada Lobo / Paulo Manso Preto

,,,,,,,/V'Ayhdlise Financeira. As “Grandes Pegas Contabilisticas” e a sua Utilidade / 4h
Renata Blanc

Custos de Produgéio e Custo dos Produtos / 4h
Renata Blanc

Business Plan e Or¢amentos Anuais. Controlo de Gestdo / 4h
José Luis Alvim

Importéncia da Deciséo de Investimento. Conceitos e Metodologias Aplicdveis / 4h
José Luis Alvim

O Vinho num Mundo Globalizado / 4h
Isabel Marrana / Paul Symington

Modulo Internacional no ISVV - Institut des Sciences
de la Vigne et du vin, Université de Bordeaux*

A possibilidade de frequentar um moédulo complementar, opcional, em Bordéus,
desenvolvido em colaborag@o com o ISVV - Institut des Sciences de la Vigne et
du Vin, Université de Bordeaux, que incluird:

Aulas na Universidade, cobrindo temas como: “Economia do Vinho",
“Inovagdes bio", “Provas e Precos dos Vinhos" e “Relacdo Universidade/
Produtores’, sempre com aplicagdo & regido de Bordéus / Visitas a negocios
locais da fileira da vinha e do vinho.

s para mais informagdes.

Aprenda com os methores

Joéo Nicolau de Almeida
DIRETOR DO PROGRAMA

'Um programa que ajudard a pensar a tipologia

dos vinhos adaptada as caracteristicas de mercados
'\-e consumidores."

Daniel Bessa
DIRETOR DO PROGRAMA

'Com especialistas que lhe permitirdo identificar
as questdes de gestdo dos negdcios associados
a viticultura e a produgdo, distribuicdo e comércio
de vinhos."

Jodo Rebelo
DIRETOR DO PROGRAMA

"Uma parceria [Porto Business School e UTAD]
que permite reunir competéncias para oferecer um

programa apoiado no conhecimento o mais integrado
possivel da cadeia de valor do vinho, combinando aulas
em ambiente de gestdo e em ambiente real [adegal.”

Metodologias
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Contacto com Peer Learning Action Learning Case Studies
Especialistas /

v %

Experiential Bootcamp
Learning



Corpo docente

Adrian Bridge
CEO do Grupo The Fladgate Partnership e do The Yeatman Hotel

Ana Rato

Diretora de Marketing e Area Export Manager da Ramos Pinto,
Vinhos S.A, desde 2000. Exerceu, anteriormente, fungdes de
Product Manager de Bebidas Importadas (na Ramos Pinto) e de
Controler de Gestdo e Marketing (na Sociedade de Vinhos Borges).
Licenciada em GestGo e Administragéo de Empresas (1993).
Pés-graduada em Marketing de Vinhos (2000). Pés-graduada em
Marketing (2001).

Anténio Filipe

Administrador e Chief Operating Officer da Symington Family Es-
tates. Licenciatura em Economia pela Faculdade de Economia da
U.Porto (1987), MBA, EGE - Atlantic Business School (1993), formag@o
avangada na Ashridge Business School, ESADE, INSEAD e Porto
Business School. Membro da Diregdo da Associagdo das Empresas

de Vinho do Porto, do Conselho de Administragtio da Fundagdo Casa
da Msica, da Diregdo da Associagdo Bagos d'Ouro, do Conselho
Consultivo do Férum para a Competitividade. Presidente da Diregéo
da Liga dos Amigos do Douro Patriménio Mundial.

Anténio José Magalhées

Diretor técnico na The Fladgate Partnership, desde 1992. Licenciado -

em Eng. Agricola, UTAD (1983). Especialista em viticultura de Mon<
tanha (prémios de viticultura da Revista de Vinhos, em 20006 2015
e prémio BES-Biodiversidade, em 2009). Autor de vdrios trabalhos
em viticultura. Atualmente, membro da direto da PreDouro,
Associagdo de Viticultores Profissionais do Douro:”

Anténio Oliveira Bessa 2

CEO da empresa SOGRAPE-Vinhos, SA., desde 2014. Administrador
da mesma empresa, na drea de Operagdes, de 2000-2014. Admi-
nistrador Delegado do grupo Sogrape na A. A Ferreira, SA, 1996
-2004. Diretor Geral da Associagdo de Empresas de Vinho do Porto,
1985-1989. Técnico do-Pepartamento de Estudos do BPA, 1980-1981.
Assistente na FEP1981-1983, na disciplina de Andlise de Mercados.

Anténio Saraiva

Presidente do Conselho de Administragéo da empresa ROZES, SA,

centrada no vinho do Porto. Presidente da direcéio da Associagdo
~de Empresas de Vinho do Porto (AEVP). Membro do Conselho

Diretivo da Fundagéo Museu do Douro. Licenciado em Enologia e

Aptiddo a Prova pelo Instituto de Enologia de Bordéus.

Beatriz Machado

Diretora de vinhos na The Wine Fladgate Partnership - divisdo

de turismo/hotelaria. Licenciatura em Eng. Alimentar, Mestrado
em Viticultura e Enologia. Formagdo em Estratégia e Finangas na
Ashridge Business School (UK) Hospitalidade e Desenvolvimento
de Lideranga, Columbia Hospitality (US), Ciéncia Sensorial e Teste
do Consumidor, Institute for Perception (USA). Membro do juri
internacional da Decanter World Wine Awards e da MUNDUS VINI.
Atividade profissional com especializag&o nas dreas da avaliagdo
sensorial de vinhos, educagdo e conhecimento do vinho, harmoni-
zagGo vinhogastronomia.

Bernardo Almada Lobo

Professor Associado com Agregagdo na Faculdade de Engenharia
da U. Porto. Administrador do INESC-TEC. Licenciado e Doutorado
em Gestdo e Engenharia Industrial pela U. Porto.Foi investigador no
Operations Research Center e na Sloan School of Management do
MIT. Certified Analytics Professional pelo The Institute for Opera-
tions Research and the Management Sciences. Area de atividade:
Business Analytics e Management Science, com um enfoque
especial em Gestdo de Operagées.

Carlos Peixoto

Diretor de viticultura da empresa Adriano Ramos Pinto - Vinhos,
SAA, desde 1982. Licenciatura em Eng. Agricola, UTAD (1982).
Pés-graduagdo em viticultura e enologia pela Escola Superior de
Biotecnologia e Universidade Charles Sturt (1994). Licenciado (1°
ciclo) em Direito, Universidade Portucalense (2017).

Daniel Bessa
Economista. Professor convidado da Porto Business School. Foi
presidente da diregdio da Porto Business School [2000-2008].

Isabel Marrana

Diretora Executiva da Associag&o das Empresas de Vinho do
Porto - AEVP. desde 1990. Licenciatura em Direito e Pés-graduada
em Estudos Europeus. Entre outras, tem assumido as fungdes de
coordenagdo geral dos servigos da AEVP, a representagdo desta
perante as organizagdes governamentais e ndo- governamentais,
nacionais e internacionais a participagdo em numerosos eventos
nacionais e internacionais, assim como em vdrios estudos sobre o
setor do vinho do Porto e de outras bebidas alcodlicas.

Jodo Santos

Docente na UTAD, desde 1995, sendo atualmente Professor

Auxiliar com Agregagdo (desde 2012). Doutor em Climatologia/
Meteorologia (2005) e licenciado em Ciéncias Geofisicas (1995) pela
Faculdade de Ciéncias da Universidade de Lisboa. Investigador na
drea das alteragdes climdticas, com diversas publicagdes incidentes
na viticultura. Lidera um projeto H2020 Twinning na temdtica das
alteragdes climdticas em viticultura.

Jodo Nicolaude Almeida

Diplomado em Quimica Agricola, Provas e Enologia pela Univer-
sidade de Bordeaux. Diretor responsavel pela enologia da Ramos
Pinto de 1976 a 2016. CEO da Ramos Pinto (2001 -2016). No Douro,
estudou e publicou vdrios estudos sobre castas, porta-enxertos,
condugdo e mecanizagdo da vinharao alto. Distingdo “Grande
Oficial da Republica Portuguesa”, “Ordem de Mérito da Repuiblica

Francesa” e Doutor Honoris Causa pela UTAD. Considerado
“Homem do Ano” pela “Wine & Spirits” e um dos quarenta endlogos
mais influentes por Stephen Brooks (Decanter) e Joshua Green
(Wine & Spirits). “Senhor do Vinho" pela Revista dos Vinhos “Perso-
nalidade do ano” pela Revista Wine.

Jodo Rebelo _
Professor Catedrdtico em Economia. 38 anos de experiéncia profis-
sional, no setor privado, ensino superior e investigagdo. Docente na
UTAD, desde 1983, na drea da Microeconomia, Economnétria, Econo-
mia Industrial e Economia Agrdria. Na investigagde'e valorizagdo do
conhecimento tem dedicado especial atengdiodo setor vitivinicola,
incluindo a publicagtio em revistas cientifieds internacionais.

Jodo Pissarra s

Doutor em Quimica pela Faculdade de Ciéncias da U.Porto (2006).
Licenciado em Eng. Agricola’ Atualmente, Prof. Auxiliar Convidado,
da UTAD, nas dreas da-Enologia e Viticultura. Produtor (empresdrio)
de vinhos do Douro€ Porto e consultor de vdrias empresas na drea
da enologia. Autor de vdrios trabalhos e artigos cientificos na drea
dos vinhos,~

John Leitdo

) _CEO, desde 2013, da empresa De GRISOGONO (artigos de luxo

e bijutaria), Geneve. MBA na Harvard Business School. (2010).
Licenciatura em Engenharia Informdtica, UNL(2006). Consultor na
Boston Consulting Group (2006-2008) e Project Leader na mesma
consultora, especializado em retalho.

José Luis Alvim

Professor de Estratégia Empresarial e Financiamento na Porto
Business School e Diretor de vdrios Programas de Formagdo para
Executivos. Desenvolveu, durante cerca de 30 anos, atividade na
drea empresarial na Banca de Investimentos e na Banca Comercial,
naAdministragdo Publica Central e na Administragdo de Empresas
e Grupos Empresariais.

José Teles

Administrador da Niepoort Investimentos, S.A; Niepoort (Vinhos),
S.A. e Quinta de Baixo-Vinhos da Bairrada, S.A. Membro de Diregdo
AEVP e do Conselho Interprofissional IVDP (secg@o Douro). Exerceu
fungdes no Grupo Amorim como CEO da Natureza SGPS. Entrou
no setor do Vinho do Porto em 1988 como Diretor Geral da Osborne
Portugal, SA.

Mateus Nicolau de Almeida

Estudou em Bordéus de 1996 a 2001: Biologia (DEUG), Enologia (Fac.
de Enologia) e curso de BTS Viti/Oeno sob a orientagdo de Denis
Dubourdieu. Produtor/empresdrio vitivinicola na Regido Demarcada
do Douro. Foi sécio-gerente de Muxagat Vinhos de 2003 a 2015,
sécio-gerente da Quinta do Monte Xisto, desde 2003 e sécio/gerente e
da sua prépria empresa (Mateus Nicolau de Almeida, Lda), desde 2015.
Estd ligado a vdrios projetosvitivinicultura bioldgica e biodinamica.

Nuno Magalhdes

Doutor em Eng. Agricola). Docente na drea da Viticultura de 1977 a
2006, no IPVR, posterior UTAD. Atualmente é Professor Emérito da
UTAD. Autor de elevado ndmero de trabalhos técnicos e cientificos,
salientando-se o “Tratado de viticultura: a videira, a vinha o terroir”,
prémio OIV 2010. Consultor na drea da viticultura em diversas re-
gides do Pais, e também em Angola e Republica Popular da China.

Paulo Costa

Licenciado em Enologia. Detentor do Curso Superior de Enologia.
Pos-graduado em Enologia. Trabalha nas dreas da viticultura e
enologia, desde 1986, na Quinta dos Murgas, na ADVID e mais re-
centemente, como endlogo e consultor independente. Tem dedica-
do especial aten¢do aos métodos de cultivo da vinha sustentdveis
(Viticultura biolégica, biodinamica, entre outras), aos subsequentes
processos de vinificagdo e a variabilidade genéticada videira.

Paulo Manso Preto

Diretor de Produg@o, Manutengéo e Logistica do Grupo SOGRAPE,
desde 1994. Licenciatura em Engenharia Mecanica. MBA pela EGE.
Foi assessor da Diregdo de Vendas da Portucel Embalagem AS.
Atualmente, € membro do Conselho Fiscal da APLOG Associag&o
Portuguesa de Logistica, da Comiss@o de Boas Prdticas Logisticas
da GS1 Portugal e da Comissdo de Supply Chain da Centromarca.
Tem sido coorientador de teses de mestrado e projetos na drea da
Inovagdo, Qualidade e Supply Chain no setor do vinho.

Paul Symington
Presidente do Conselho de AdministragGo da Symington Family
Estates.

Pedro Barbosa

CEO da Play Growth, liderou o digital do El Corte Inglés e gere
inimeras comunidades digitais. Formagdes avangadas no MIT,
Harvard, INSEAD e Oxford e Porto Business School.

Renata Blanc

Doutorada em Ciéncias Empresariais. Docente na FEP e na Porto
Business School, nas dreas de Contabilidade de Custos, Planea-
mento e Controlo de Gestéo, Empreendedorismo e Business Case
Analysis. Diretora do MBA Full Time da Porto Business School

- The Magellan MBA (desde 2017). Consultora sénior nas dreas de
gestdo e estratégia na Porto Business School.

Teresa Tameztoy

Formagéio em Enologia pelo Institut d' OEnologie de Bordeaux.
Entre 1996 e 2004 endloga na empresa anglo-espanhola Viniberia
SA, para Espanha, Argentina, Chile e Uruguai. Desde 2005 integra a
equipa de enologia da empresa Ramos Pinto - Vinhos, S.A, como
diretora de produgdo no Douro e endloga.

Pronto para explorar connosco”?

Candidaturas

Para embarcar neste processo deve possuir licenciatura ou grau superior. Na auséncia de
licenciatura, excecionalmente, poderdo ser consideradas candidaturas de profissionais
com experiéncia relevante no dmbito do programa. O processo de candidatura é
realizado online em www.pbs.up.pt.

Descontos Comerciais

As empresas associadas da Porto Business School e seus colaboradores, Alumni da Porto Business
School, Alumni das restantes unidades organicas da U. Porto beneficiam de condigées especiais.

A Porto Business School tem acordos com vdrias instituigdes financeiras para obtengdo
de financiamento referente aos programas que oferece. Contacte-nos ou visite-nos para
mais informagdes.

InformacgGes

Para mais informagdes sobre os Open Executive Programmes contacte:
fexecutivos@pbs.up.pt

O programa, datas, pregos e corpo docente estdo sujeitos a alteragdes.
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